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1. Опис навчальної дисципліни 

 

1. Шифр і назва галузі знань – 07 Управління та адміністрування  

2. Код і назва напряму підготовки – 073 Менеджмент 

3. Назва спеціалізації – спеціалізація не передбачена 

4. Назва дисципліни – Комерційні угоди  

5. Тип дисципліни – вибіркова 

6. Код дисципліни – ППВ.5.14 

7. Освітній рівень, на якому вивчається 

дисципліна 

– перший освітній рівень  

8. Ступінь вищої освіти, що здобувається – бакалавр  

9. Курс / рік навчання – третій 

10. Семестр – п’ятий  

11. Обсяг вивчення дисципліни:   

 1) загальний обсяг (кредитів ЄКТС / годин) – 3,0 / 90 

 2) денна форма навчання:   

 аудиторні заняття (годин) – 36 

 % від загального обсягу – 40,0 

 лекційні заняття (годин) – 18 

 % від обсягу аудиторних годин – 50,0 

 семінарські заняття (годин) – 18 

 % від обсягу аудиторних годин – 50,0 

 самостійна робота (годин) – 54 

 % від загального обсягу – 60,0 

 тижневих годин:   

 аудиторних занять – 2,0 

 самостійної роботи – 4,0 

 3) заочна форма навчання:   

 аудиторні заняття (годин) –  6 

 % від загального обсягу – 6,7 

 лекційні заняття (годин) – 4 

 % від обсягу аудиторних годин – 66,7 

 семінарські заняття (годин) – 2 

 % від обсягу аудиторних годин – 33,4 

 самостійна робота (годин) – 80 

 % від загального обсягу – 88,9 

 тижневих годин:   

 аудиторних занять – 1,6 

 самостійної роботи – 4,4 

12. Форма семестрового контролю – залік 

13. Місце дисципліни в логічній схемі:   

 1) попередні дисципліни – ЗПО 1. Економічна теорія; 

 

 2) супутні дисципліни – ППО 13. Інформаційна безпека бізнесу 

 3) наступні дисципліни – ППО 8. Організаційно-правові основи 

підприємницької діяльності 

ППО 24. Зовнішньоекономічна діяльність 

підприємства 

14. Мова вивчення дисципліни – Українська 
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2. Заплановані результати навчання 

Програмні 

компетентності, які 

здобуваються під час 

вивчення навчальної 

дисципліни 

Загальні компетентності: 
ЗК 1. Здатність реалізувати свої права і обов’язки як члена 

суспільства, усвідомлювати цінності громадянського 

(демократичного) суспільства та необхідність його сталого 

розвитку, верховенства права, прав і свобод людини і 

громадянина в Україні. 

ЗК 3. Здатність до абстрактного мислення, аналізу, синтезу.  
ЗК 4. Здатність застосовувати знання у практичних ситуаціях. 
ЗК 9. Здатність вчитися і оволодівати сучасними знаннями. 

ЗК 15. Здатність діяти на основі етичних міркувань (мотивів) 
 

Спеціальні (фахові, предметні) компетентності: 
СК 6. Здатність діяти соціально-відповідально і свідомо. 

СК 11. Здатність створювати та організовувати ефективні 

комунікації в процесі управління  

СК 12. Здатність аналізувати й структурувати проблеми 

організації, формувати обґрунтовані рішення 

СК 13. Розуміти принципи і норми права та використовувати їх 

у професійній діяльності. 

 

Результати  

навчання 

ПР 1. Знати свої права і обов’язки як члена суспільства, 

усвідомлювати цінності громадянського суспільства, 

верховенства права, прав і свобод людини і громадянина в 

Україні.  

ПР 2. Зберігати моральні, культурні, наукові цінності та 

примножувати досягнення суспільства, використовувати різні 

види та форми рухової активності для ведення здорового 

способу життя. 

ПР 9. Демонструвати навички взаємодії, лідерства, командної 

роботи. 
ПР 11. Демонструвати навички аналізу ситуації та здійснення 
комунікації у різних сферах діяльності організації 
ПР 15. Демонструвати здатність діяти соціально відповідально 

та громадсько свідомо на основі етичних міркувань (мотивів), 

повагу до різноманітності та міжкультурності. 
 

 

Після завершення вивчення дисципліни  

здобувач повинен продемонструвати такі результати навчання: 

1. Знання  

(здатність запам’ятовувати або відтворювати факти (терміни, конкретні факти, 

методи і процедури, основні поняття, правила і принципи, цілісні теорії тощо) 

1.1) визначати законодавство, що регулює правовідносини, які виникають у сфері 

договірних зобов’язань; 

1.2) знати основні види комерційних договорів та особливостей їхнього правового 

регулювання; 

1.3) знати загальний порядок та спеціальні процедури укладення договорів; 

1.4) визначати форму та істотні умови укладення договорів. 

2. Розуміння 

(здатність розуміти та інтерпретувати вивчене, уміння пояснити факти, правила, 

принципи; перетворювати словесний матеріал у, наприклад, математичні вирази; 

прогнозувати майбутні наслідки на основі отриманих знань) 
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2.1) пояснювати зміст дефініцій основних термінів, що розкривають суть комерційних 

угод; 

2.2) характеризувати особливості укладення і виконання комерційних угод; 

2.3) розуміти особливості забезпечення належного виконання договорів; 

2.4) прогнозувати відповідальність за порушення комерційних угод. 

3. Застосування знань  

(здатність використовувати вивчений матеріал у нових ситуаціях (наприклад, 

застосувати ідеї та концепції для розв’язання конкретних задач) 

3.1) аналізувати порядок та підстави зміни, розірвання та визнання недійсними 

комерційних угод; 

3.2) правильно застосовувати норми права при виборі конкретної комерційної угоди ; 

3.3) оформляти необхідні комерційні угоди. 

 

4. Аналіз 

(здатність розбивати інформацію на компоненти, розуміти їх взаємозв’язки та 

організаційну структуру, бачити помилки й огріхи в логіці міркувань, різницю між 

фактами і наслідками, оцінювати значимість даних) 

4.1) аналізувати конкретні переддоговірні чи договірні відносини; 

4.2) порівнювати позиції контрагентів та вимог нормативно-правових актів задля 

визначення умов і змісту угод; 

4.3) аналізувати загальний порядок та спеціальні процедури укладення угод; 

4.4) виділяти головні положення (завдання, пропозиції), закріплені в нормативно-

правових актах щодо оформлення договірних відносин; 

4.5) здійснювати правовий аналіз окремих видів комерційних угод. 

5. Синтез 

(здатність поєднувати частини разом, щоб одержати ціле з новою системною 

властивістю) 

5.1) аргументувати потребу визначення істотних умов у комерційних угодах; 

5.2) визначати процедуру, необхідну для укладення договорів певного виду; 

5.3) аргументувати потребу вибору певної форми угоди; 

5.4) визначати обсяг прав та обов’язків сторін, що випливають з умов укладеного 

договору. 

6. Оцінювання 

(здатність оцінювати важливість матеріалу для конкретної цілі) 

6.1) узагальнювати значення правових норм для регулювання договірних відносин; 

6.2) узагальнювати значення законодавства при укладенні договорів; 

6.3) узагальнення судової практики щодо вирішення договірних спорів. 

7. Створення (творчість) 

(здатність до створення нового культурного продукту, творчості в умовах 

багатовимірності та альтернативності сучасної культури) 

7.1) розробляти проекти комерційних угод та інших документів, необхідних для 

юридичного оформлення договірних відносин; 

7.2) розробляти пропозиції щодо вирішення договірних спорів; 

7.3) розробляти пропозиції щодо особливостей договірного регулювання певних видів 

відносин. 

 

3. Програма навчальної дисципліни 

 

Тема 1. Правова природа комерційних угод. 

Поняття договірного права. Відносини, що регулюються договірним правом. Структура 

договірного права: загальні та спеціальні норми. Конституція України та її роль у регулюванні 
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договірних відносин. Цивільний кодекс України як основне джерело договірного права. 

Принцип свободи договору: зміст і межі реалізації. Міжнародні договори та їх вплив на 

договірне право України. Звичаї ділового обороту як допоміжне джерело регулювання. 

 

2. Поняття, ознаки, функції та види комерційних угод. 

Визначення комерційної угоди та її ключові ознаки. Основні функції комерційних угод 

у господарській діяльності. Класифікація комерційних угод за предметом і метою. Ознаки, що 

відрізняють комерційні угоди від некомерційних. Приклади типових видів комерційних угод. 

 

3. Специфіка правового регулювання умов договору. Порядок укладення комерційних угод. 

Форма договору. 

Поняття істотних умов договору та їх правове значення. Порядок узгодження 

факультативних умов договору. Роль типових договорів у регулюванні умов. Обмеження 

свободи сторін при визначенні умов договору. Вплив імперативних норм на зміст договірних 

умов. Етапи укладення договору: пропозиція (оферта) та її прийняття (акцепт). Переддоговірні 

переговори: правові наслідки та відповідальність. Особливості укладення договорів у 

електронній формі. Момент, з якого договір вважається укладеним. Протокол розбіжностей і 

його роль у процесі укладення. Визначення форми договору: усна, письмова, нотаріальна. 

Наслідки недотримання встановленої форми договору. Електронна форма договору: вимоги 

та специфіка. Законодавчі вимоги до форми окремих видів договорів. 

 

4. Порядок зміни та припинення договору. Недійсність договору. 

Етапи укладення договору: пропозиція (оферта) та її прийняття (акцепт). Переддоговірні 

переговори: правові наслідки та відповідальність. Особливості укладення договорів у 

електронній формі. Момент, з якого договір вважається укладеним. Протокол розбіжностей і 

його роль у процесі укладення. Визначення форми договору: усна, письмова, нотаріальна. 

Наслідки недотримання встановленої форми договору. Електронна форма договору: вимоги 

та специфіка. Законодавчі вимоги до форми окремих видів договорів.  

 

5. Виконання договірних зобов’язань та забезпечення їхнього виконання. 

Відповідальність за порушення договірних зобов’язань. Захист прав  

учасників договірних відносин. 

Принципи належного виконання договірних зобов’язань. Способи забезпечення 

виконання: застава, порука, гарантія. Порядок виконання зобов’язань у разі множинності 

сторін. Роль строків і місця у виконанні договору. Правові наслідки неналежного виконання 

зобов’язань. Поняття та види договірної відповідальності. Умови притягнення до 

відповідальності за порушення договору.  Відшкодування збитків як основна форма 

відповідальності. Неустойка: види, порядок стягнення та обчислення. Звільнення від 

відповідальності: форс-мажорні обставини. 

 

6. Договори про передачу майна у власність. Договори про передачу майна у 

користування. 

Поняття та загальні особливості договорів про передачу права володіння та 

користування. Види договорів про передачу права володіння та користування. Загальні 

положення про найм (оренду). Класифікація договорів найму (оренди).  Договір прокату та 

його характеристика. Правове регулювання відносин з прокату. Договір найму (оренди) 
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будівель та споруд або їх частини. Особливості правового регулювання оренди державного та 

комунального майна. Найм (оренда)  підприємства як єдиного (цілісного) майнового 

комплексу. Особливості найму (оренди) транспортних засобів.  Договір лізингу. Особливості 

правового регулювання договору лізингу. Особливості правового регулювання найму 

(оренди) житла. Договір позички, його особливості. Істотні умови договору позички. 

Порівняльна характеристика договору позички з договорами найму (оренди), позики та 

іншими суміжними договорами. Поняття та особливості договорів про виконання робіт. 

Розмежування договорів про виконання робіт від договорів з надання послуг та трудових 

договорів. Істотні умови договорів підряду. Відхилення від кошторису в процесі виконання 

договору підряду.  Види договорів підряду. Договір побутового підряду та його 

характеристика. Договір будівельного підряду. Порядок передання та приймання результатів 

робіт у договорі будівельного підряду. Особливості договору капітального будівництва. 

Особливості договорів з виконання науково-дослідних або дослідно-конструкторських та 

технологічних робіт. 

 

7. Договори про виконання робіт. Договори з надання послуг. 

Поняття та особливості договорів про виконання робіт. Розмежування договорів про 

виконання робіт від договорів з надання послуг та трудових договорів. Предмет та ціна в 

договорі про виконання робіт. Інші істотні умови договорів підряду.  Поняття та види 

кошторису в договорі підряду. Відхилення від кошторису в процесі виконання договору 

підряду. Права і обов’язки сторін за договором підряду. Види договорів підряду. Поняття 

договорів з надання послуг. Загальні положення про договори з надання послуг Предмет, ціна 

та строк договору з надання послуг. Види договорів з надання послуг. Загальні положення про 

представництво та посередництво. Комерційне представництво. Поняття договору комісії. 

Зміст договору доручення. Предмет договору, юридичні та фактичні дії. Сторони, ціна, строк 

і форма договору. Обов’язки повіреного щодо точного виконання вказівок довірителя. 

Виконання доручень особисто, повідомлення довірителю про хід виконання, передача 

довірителю отриманого за вчинені правочини. Виконання доручення. 

 

8. Договори перевезення. 

Поняття та специфіка транспортних зобов’язань. Джерела правового регулювання. 

Організаційно-правові умови укладення договорів перевезення вантажів (переддоговірні 

відносини сторін). Поняття договору перевезення вантажу. Природа договору перевезення 

вантажу як договору на користь третьої особи. Загальна характеристика договору перевезення 

вантажу. Предмет, строк і ціна договору. Загальні й спеціальні умови договору перевезення 

вантажу. Права та обов’язки перевізника, вантажовідправника та вантажоотримувача. 

Загальні положення про відповідальність сторін при порушенні договірних зобов’язань.  

 

9. Договори з надання фінансових послуг. 

Поняття договору страхування. Сторони договору страхування. Істотні умови договору 

страхування. Види та форми страхування. Поняття та види франшизи. Поняття страхового 

ризику та страхового випадку. Співстрахування. Перестрахування.   Порядок та умови виплати 

страхової суми, страхового відшкодування. Підстави для відмови у виплаті. Поняття та 

особливості договору позики. Види договору позики. Предмет договору позики. Поняття та 

особливості кредитного договору. Відмежування кредитного договору та договору позики. 

Види кредитів. Договір банківського вкладу. Правове регулювання договору.  Сторони 
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договору. Зміст договору. Укладення договору банківського вкладу. Поняття договору 

факторингу. Значення факторингу в цивільному обороті. Факторинг і цесія. Характер договору 

факторингу. 

 
4. Структура вивчення навчальної дисципліни 

 

4.1. Тематичний план навчальної дисципліни 

№ 

т

е-

м

и 

Назва теми  

Кількість годин 

Денна форма навчання Заочна форма 

У
сь

о
го

 

у тому числі 

У
сь

о
го

 

у тому числі 

Л
ек

ц
ії

 

С
ем

. 

(п
р

ак
).

 

Л
аб

о
р

. 

Ін
.з

ав
. 

С
Р

С
 

Л
ек

ц
ії

 

С
ем

. 

(п
р

ак
).

 

Л
аб

о
р

. 

Ін
. 

за
в
. 

С
Р

С
 

1. Правова природа 

комерційних угод 
10 

 

2 

 

2 

 

- 

 

- 

 

6 

 

10 

 

1 

 

1 

 

- 

 

- 

 

8 
2. Поняття, ознаки, функції 

та види комерційних 

договорів 

10 2 2 - - 6 10 1 1 - - 8 

3. Специфіка правового 

регулювання умов 

договору. Порядок 

укладення комерційних 

угод. Форма договору 

10 
 

2 

 

2 

 

- 

 

- 

 

6 

 

10 

 

1 

 

1 

 

- 

 

- 

 

8 

4. Порядок зміни та 

припинення договору. 

Недійсність договору 

10 2 2 - - 6 10 1 1 - - 8 

5. Виконання договірних 

зобов’язань та 

забезпечення їхнього 

виконання. 

Відповідальність за 

порушення договірних 

зобов’язань. Захист прав 

учасників договірних 

відносин 

10 2 2 - - 6 10 1 - - - 9 

6. Договори про передачу 

майна у власність. 

Договори про передачу 

майна у користування 

10 2 2 - - 6 10 1 - - - 9 

7. Договори про виконання 

робіт. Договори з надання 

послуг 

10 
 

2 

 

2 

 

- 

 

- 

 

6 

 

10 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

10 

8. 
Договори перевезення 10 

 

2 

 

2 

 

- 

 

- 

 

6 

 

10 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

10 
9. Договори з надання 

фінансових послуг 
10 

 

2 

 

2 

 

- 

 

- 

 

6 

 

10 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

10 
 Всього годин: 90 18 18 - - 54 90 6 4 - - 80 
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Теми семінарських (практичних, лабораторних) занять 

№ 

з/п 
Назва і план теми 

Кількість 

годин 

Денна 

форма 

Заочна 

форма 

1 2 3 4 

1. Правова природа комерційних угод 2 1 

2. Поняття, ознаки, функції та види комерційних договорів 2 1 

3. Специфіка правового регулювання умов договору. Порядок 

укладення комерційних угод. Форма договору 

2 1 

4. Порядок зміни та припинення договору. Недійсність 

договору 

2 1 

5. Виконання договірних зобов’язань та забезпечення їхнього 

виконання. Відповідальність за порушення договірних 

зобов’язань. Захист прав учасників договірних відносин 

2 - 

6. Договори про передачу майна у власність. Договори про 

передачу майна у користування 

2 - 

7. Договори про виконання робіт. Договори з надання послуг 2 - 

8. Договори перевезення 2 - 

9.  Договори з надання фінансових послуг 2 - 

 Усього 18 4 

 

4.2. Аудиторні заняття 

 

4.2.1. Аудиторні заняття (лекції, практичні заняття) проводяться згідно з темами та 

обсягом годин, передбаченими тематичним планом.  

4.2.2. Плани лекцій з передбачених тематичним планом тем визначаються в підрозділі 

1.2 навчально-методичних матеріалів з дисципліни.  

4.2.3. Плани практичних занять з передбачених тематичним планом тем, засоби 

поточного контролю знань та методичні рекомендації для підготовки до занять визначаються 

в підрозділі 1.3 навчально-методичних матеріалів з дисципліни. 

 

4.3. Самостійна робота здобувачів вищої освіти 

 

4.3.1. Самостійна робота здобувачів вищої освіти включає завдання до кожної теми.  

4.3.2. Завдання для самостійної роботи  та методичні рекомендації до їх виконання 

визначаються в підрозділі 1.4 навчально-методичних матеріалів з дисципліни.  

4.3.3. У процесі вивчення навчальної дисципліни здобувачі вищої освіти виконують 

індивідуальні завдання у вигляді рефератів.  

4.3.4. Тематика індивідуальних завдань та методичні рекомендації до їх виконання 

визначаються в підрозділі 1.5 навчально-методичних матеріалів з дисципліни. 

4.3.5. Індивідуальні завдання виконуються в межах часу, визначеного для самостійної 

роботи студентів, та оцінюються частиною визначених в розділі 6 цієї програми кількості 

балів, виділених для самостійної роботи. 

 

5. Методи навчання та контролю 

 

Під час лекційних занять застосовуються: 

1) традиційний усний виклад змісту теми; 

2) методи активного слухання та методи зворотного зв’язку; 

3) діалог, дискусія; 

4) слайдова презентація. 
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На практичних заняттях застосовуються: 

- дискусійне обговорення проблемних питань; 

- вирішення ситуаційних завдань із застосуванням сучасних інформаційних технологій; 

- методи активного слухання, диференціації та методи рефлексії. 

Поточний контроль знань здобувачів вищої освіти з навчальної дисципліни проводиться у 

формах: 

1) усне або письмове (у тому числі тестове) опитування щодо засвоєння матеріалу; 

2) усне або письмове (у тому числі тестове) опитування на практичних заняттях; 

3) розв’язування ситуаційних завдань із застосуванням сучасних інформаційних 

технологій та формування висновків за результатами розрахунків. 

Підсумковий семестровий контроль проводиться у формі заліку. Структура залікового 

білету включає 2 теоретичних питання,  15 тестових завдань та практичну ситуацію. 

  

 

6. Схема нарахування балів 

 

 6.1. Нарахування балів здобувачам вищої освіти з навчальної дисципліни здійснюється 

відповідно до такої схеми: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.2. Обсяг балів, здобутих здобувачами вищої освіти під час лекцій, семінарських 

занять, виконання індивідуальних завдань визначаються в навчально-методичних матеріалах 

з цієї дисципліни.   

 

  

Вивчення  

навчальної дисципліни 

100 балів 

Очна (денна, вечірня)  

форма навчання 
Заочна (дистанційна) форма 

навчання 

10 балів – 

за результатами  навчання під 

час лекцій 

5 балів – 

за результатами  навчання під  

час лекцій 

40 балів – 

за результатами  навчання під 

час семінарських (практичних, 

лабораторних) занять 

До 25 балів – 

за результатами  навчання під час 

семінарських (практичних, 

лабораторних) занять 

20 балів – 

за результатами  самостійної 

роботи 

40 балів – 

за результатами  самостійної 

роботи 

30 балів – 

за результатами  складання 

семестрового контролю 



12 

 

7.Рекомендовані джерела 

7.1. Основні джерела 

1. Біленко М.С. Загальні положення про договір як цивілістичну конструкцію. Юридична 

Україна. 2014. № 8. С. 35-40. 

2. Грін О.О. Договори в цивільному праві України: Навчальний посібник: Альб. схем. 

О.О.Грін. Ужгород: Видавництво ФОП Бреза А.Е., 2012. 219с. 

3. Договірне право в умовах ринкової економіки: Конспект лекцій / І.В. Жилінкова, 

В.І. Борисова, І.В. Спасибо-Фатєєва та ін.; За заг. ред. І.В. Жилінкової, В.І. Борисової. Х.: 

Нац. юрид. акад. України, 2008. 116 с. 

4. Договірне право України. Загальна частина: навч. посіб. / Т.В. Боднар, О.В. Дзера, Н.С. 

Кузнєцова та ін.; за ред. О.В. Дзери. К.: Юрінком Iнтер, 2008. 896 с. 

5. Договірне право України. Особлива частина : навч. посіб. для студ. вузів / за ред. О. В. 

Дзера. К. : Юрінком Інтер, 2009. 1200 с. 

6. Договірне право : конспект лекцій / І. В. Жилінкова, В. І. Борисова, І. В. Спасибо-Фатєєва 

та ін.; за ред. І. В. Жилінкової, В. І. Борисової. Харків : Нац. юрид. акад. України, 2008. 

116 с. 

7. Луць В. В. Контракти у підприємницькій діяльності: навч. посіб. 2-ге вид., перероб. і 

допов. К. : Юрінком Інтер, 2008. 576 с. 

8. Мілаш В. С. Договірне право: конспект лекцій для студентів денної та заочної форм 

навчання усіх спеціальностей університету. Харків. нац. ун-т міськ. госп-ва ім. О. М. 

Бекетова. Харків: ХНУМГ ім. О. М. Бекетова, 2018. 80 с. 

9. Мілаш С.В. Комерційний договір у контексті сучасних ринкових умов: монографія. 

Харків: ФОП Вапнярчук, 2007. 440 с. 

 

Додаткова література:  

1. Цивільний кодекс України від 16.01.2003 року. URL: 

http://zakon2.rada.gov.ua/laws/show/435-15/print1490279183173971/ 

2. Бервено С., Дзера О. До питання реальності та консенсуальності цивільно-правових 

договорів // Юридична Україна.- 2005.- № 4.-C. 43-48. 

3. Боднар Т.В. Гарантія як вид забезпечення виконання зобов`язань за Цивільним кодексом 

України // Вісник господарського судочинства. - 2003. - № 2. - C. 143-150. 

4. Боднар Т. Погашення договірного зобов`язання як спосіб його припинення // Юридична 

Україна. - 2004. - № 3. - C. 28-32. 

5. Борисова В. Загальні положення договору купівлі-продажу за новим Цивільним Кодексом 

України // Юридичний Радник. - 2005. - № 1. - C. 50-54. 

6. Борисова В. Правова характеристика договору лізингу за оновленим цивільним 

законодавством //Юрист України. - 2004.- 4 (6) грудень (№ 4).-C. 24-29. 

7. Бородовський С. Деякі особливості сучасного правового регулювання укладення, зміни і 

розірвання цивільно-правового договору // Юридична Україна. - 2005. - № 2. - C. 22-27. 

8. Бородовський С. Деякі питання укладання, зміни і розірвання договору в цивільному праві 

України //Юридична Україна.- 2005.- № 1.-C. 23-26. 

9. Бородовський С. Окремі питання зміни і розірвання договору в цивільному праві України 

// Право України. - 2005. - № 3. - C. 43-45. 

10. Василенко К. Обов`язки підрядника за договором побутового підряду //Підприємництво, 

господарство і право. - 2004. - № 6.- C. 40-44.  

11. Венедіктова І.В. Договір довірчого управління майном в Україні.—Харків: Консум, 

2004.—216 с. 

http://zakon2.rada.gov.ua/laws/show/435-15/print1490279183173971/
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12. Венедіктова І. В. Захист охоронюваних законом інтересів у цивільному праві:  монографія. 

Київ: Юрінком Інтер, 2014. 288 с. 

13. Верес І. Я. Підстави колективного управління майновими авторськими та (або) суміжними 

правами/ І. Я. Верес// Підприємництво, господарство і право. - 2015. - № 7. – С. 7-10. 

14. Відповідальність у приватному праві: монографія / за заг. ред. І. А. Безклубого. Київ: 

Грамота, 2014. 416 с. 

15. Веніамінова А. Купівля - продаж чи поставка? Аналіз умов договору // Юридичний 

журнал. - 2003. - № 2. - C. 50-56. 

16. Герц А. А. Підстави виникнення правовідносин з іпотеки майнового комплексу // 

Університетські наукові записки. – 2007. - № 4 (24). – с. 109-114. 

17. Герц А.А. Іпотека підприємства як єдиного майнового комплексу. // Монографія. –Львів. 

-2007. -195с. 

18. Герц А. А. Договірні зобов’язання у сфері надання медичних послуг / А.А. Герц. – 

Хмельницький : ФОП Мельник А. А., 2015. – 412 с. 

19. Герц А.А. Медична послуга як об’єкт правового регулювання / А.А. Герц //Науковий 

вісник Міжнародного гуманітарного університету. Серія «Юриспруденція».- Одеса. - 

2015.-С.11-14. 
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